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Nederland telt ruim 700.000 MKB-bedrijven. Daarvan zijn er bijna 60.000  

internationaal actief.  Velen van hen zijn bezig met uitbreiding naar nieuwe  

buitenlandse markten. Naar schatting 8% van de nog niet over de grens  

ondernemende MKB-bedrijven overweegt het internationale podium  

op te zoeken.  

Veel, zo niet alle, voor internationaal actieve ondernemers en managers  

relevante landeninformatie is op internet te vinden. Maar het is soms even  

zoeken en je moet natuurlijk online zijn. In het vliegtuig of de trein zijn we van die  

informatie verstoken, terwijl dat juist de momenten zijn om er in alle rust op  

te studeren. Gemak dient de mens, vandaar dat Ondernemen.in aan aantal  

vaak geraadpleegde gegevens heeft verzameld en gebundeld in dit overzichtelijke E-boek.  

Hiermee is de informatie te allen tijde op de laptop of E-Reader beschikbaar.  

Er is nogal wat gaande in de wereldeconomie. Cijfers en feiten van vandaag zijn morgen achterhaald. 

Dit boek wordt dan ook twee keer per jaar herzien. Zodra er een geactualiseerde versie verschijnt 

ontvangt u daarover per e-mail bericht, uw registratie in de Ondernemen.in database moet daarvoor 

wel zijn herbevestigd. 

Heeft u suggesties ter verbetering van dit handboek, stuurt u die dan naar info@ondernemen.in. 

De in deze gids vermelde specialisten en het Ondernemen.in team en staan tot uw beschikking om 

een marktentree of uitbreiding van uw grensoverschrijdende activiteiten te ondersteunen of met 

actuele informatie te onderbouwen. 

 
Ondernemen.in BV 

Rob van Nes, samensteller 

 

 

Over Ondernemen.in 
Ondernemen.in biedt ondernemers en ondernemingen hands-on hulp bij internationale activiteiten 

of voert op interim-basis directie tijdens een start-up of transitieproces van buitenlandse vestigingen, 

zowel vanuit Nederland als op locatie. 

Onze specialisten hebben vele decennia buitenlandervaring (directie en diplomatiek), beschikken 

voor tal van landen over de noodzakelijke taal- en cultuurkennis en zijn gepokt en gemazeld in 

internationale fusies en overnames, van eenmanszaak tot 2,5 miljard euro. Naast het eigen team 

beschikt Ondernemen.in over een zeer uitgebreid en wereldwijd netwerk van landendeskundigen. 

Wilt u meer weten over wat de specialisten van Ondernemen.in voor uw bedrijf  kunnen betekenen 

of wilt u een vrijblijvend kennismakingsgesprek, stuur dan een e-mail naar info@ondernemen.in. 
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Verantwoording: 
Alle in dit handboek vermelde gegevens zijn afkomstig uit publieke bronnen of van ervarings-

deskundigen in het Ondernemen.in (redactie)team. De gegevens zijn met zorg verzameld en 

weergegeven. Ondernemen.in BV kan echter niet verantwoordelijk worden gehouden voor de 

juistheid daarvan. 

De Macro-economische data zijn afkomstig uit de CIA-factsheets, het CBS, onderzoek van UBS-bank, 

diverse publicaties van The Economist, Wikipedia, Atradius trendonderzoek en de websites van 

overheidsinstanties in de betrokken landen. Gepubliceerd zijn de (verwachte) uitkomsten over 2010 

(2010 est.). In de gevallen dat er geen cijfers van 2010 bekend zijn, is de laatst beschikbare informatie 

gebruikt. 

Tenzij anders vermeld zijn geldgerelateerde feiten zijn in Euro. Bij de omrekening van de Dollar naar 

de Euro is er een koers van 0,75 gehanteerd. 

Alle gebruikte foto’s zijn afkomstig uit het persoonlijk archief van de samenstellers.  

 

 

 

Agenda: 
Ondernemen.in organiseert met regelmaat informatieve en netwerkbijeenkomsten voor 

internationaal actieve ondernemers en managers.  

Voor een volledig overzicht verwijzen wij naar www.ondernemen.in/Agenda.  

Via deze website kunt u zich aanmelden voor de bijeenkomsten. 
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Quiz Wereldkenner: 
Kennis van land en cultuur verhoogt de kans op succesvol zakendoen  

in den vreemde. Ondernemen.in geeft u de gelegenheid uw kennis te  

testen via de quiz Ondernemen.in Wereldkenner. De quiz bestaat uit  

100 meerkeuzevragen die te maken hebben met het internationaal  

ondernemen in de breedste zin van het woord; geografisch, cultureel,  

historisch, gastronomisch, de praktijk van het zakendoen etc. Alle onderwerpen die tijdens een 

zakenlunch of -diner aan de orde zouden kunnen komen. 

Daarnaast zijn er landenkenner quizzen van 25 vragen over China, Oekraïne, Duitsland, Rusland, 

Spanje en Portugal. In de loop van het jaar zullen daar meer landen aan worden toegevoegd. 

Test uw kennis via: www.ondernemen.in/Quiz 

 

 

LinkedIn: 
LinkedIn is met wereldwijd meer dan 100 miljoen gebruikers het  

belangrijkste social network voor de zakelijke markt.  

Een van de krachtige onderdelen van LinkedIn is de mogelijkheid om  

aan te melden bij nieuwsgroepen. Informatie op maat, zowel voor wat betreft de onderwerpen als 

het moment dat u de informatie wenst te ontvangen. Discussiegroepen, nieuws, vacatures, artikelen 

en vele andere mogelijkheden, specifiek over het onderwerp van uw interesse.  

Naast de algemene nieuwsgroep Ondernemen.in, gericht op internationaal zakendoen in brede zin, 

heeft Ondernemen.in ook nieuwsgroepen die speciaal op het ondernemen in specifieke landen zijn 

gericht. Momenteel zijn er Ondernemen.in Nieuwsgroepen beschikbaar van de volgende landen: 

Duitsland, Rusland, Turkije, Oekraïne, China, India, Spanje, Portugal, Italië, Japan, Marokko, Polen, 

Thailand, Tsjechië en Vietnam.  

U kunt zich op de volgende wijze voor deze nieuwsgroepen aanmelden: Open uw LinkedIn account en 

ga naar het search menu rechtsboven. In het rolmenu selecteert u Search Groups, vervolgens typt u 

in het veld rechts de groep die u wenst, bijvoorbeeld Ondernemen in Duitsland of Ondernemen in 

China etc. U kunt zich ook aanmelden voor de algemene nieuwsgroep Ondernemen.in. Hiervoor vult 

u in: Ondernemen.in. Vergeet u niet de punt tussen ondernemen en in. Mocht het niet lukken of als u 

vragen heeft, stuurt u dan een berichtje naar info@ondernemen.in 

 

 

 

       

 

 



 

4 

De Nederlandse overheid betaalt mee aan uw grensoverschrijdende plannen 

Om de export te stimuleren zijn er twee vormen van subsidie beschikbaar. Ondernemen.in en de in 

deze gids vermelde landenspecialisten kunnen u helpen met de aanvraag. 

 

Prepare 2 Start is een subsidieregeling voor startende exportbedrijven. Bent u voornemens deel te 

nemen aan een buitenlandse beurs om uw product of dienst te presenteren op een nieuwe 

buitenlandse markt? Dan kunt u mogelijk in aanmerking komen voor de nieuwe subsidieregeling 

Prepare 2 Start. Het programma biedt subsidie aan MKB-bedrijven met weinig of geen internationale 

ervaring, die voornemens zijn een (praktisch) nieuwe buitenlandse markt te betreden. De subsidie 

bedraagt 50% van de kosten tot een maximum van € 11.500,- per aanvraag. Subsidiabele kosten zijn: 

• beursdeelname of productpresentatie: de kosten van huur ruimte, transport en opbouw van 

de stand/presentatie;  

• presentatiemateriaal: de (vertaal)kosten van schriftelijke, digitale en audiovisuele product- en 

bedrijfsinformatie (denk aan brochures, website, CD-ROM, video en dvd, maar ook reclames 

en advertenties).  

• marktverkenning en bezoekprogramma: de kosten van een extern adviesbureau;  

• stagiaires en interim managers: kosten van stages en inhuren van een interim manager;  

• juridisch advies op het gebied van internationaal ondernemen;  

• octrooi-, merk- en modelregistraties.  

 

2g@there: U ziet als cluster grote kansen op een buitenlandse markt. Uw cluster, bestaande uit 

diverse ondernemers en kennisinstellingen, kan niet zonder de hulp van de overheid een gewenste 

marktpositie verwerven op deze buitenlandse markt. Via 2g@there kunnen deze partijen meerjarige 

steun krijgen die bestaat uit financiële instrumenten, missies, G2G, economische diplomatie en 

matchmaking. 

2g@there staat open voor projecten in alle landen en alle sectoren waar Nederlandse ondernemers 

internationaal onderscheidend kunnen zijn.  
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Marktentreestrategie: 
Een paar getallen. Nederland telt ruim 700.000 MKB-bedrijven. Daarvan zijn er bijna 60.000 

internationaal actief.  Een substantieel deel van deze groep is bezig met uitbreiding naar nieuwe 

buitenlandse markten. Naar schatting 8% van de nog niet over de grens ondernemende MKB-

bedrijven overweegt het internationale podium op te zoeken. 

Over de praktische kanten van het exporteren is al veel geschreven, dat geldt echter niet voor de 

strategische aspecten van een marktentree. Wél zijn er tal van internationaal gerenommeerde 

managementauteurs die aandacht hebben besteed aan specifieke onderdelen van de marktentree. In 

zijn boek Marktentreestrategie bundelt Rob van Nes relevante onderwerpen voor internationalise-

rende ondernemingen, schat bestaande publicaties op waarde, nuanceert en brengt keuzeopties aan. 

Daarnaast maakt hij een vertaalslag van oorspronkelijk voor andere doelen ontwikkelde strategische 

modellen naar de bruikbaarheid bij een marktentree. Hiermee is het boek een bron van inspiratie 

voor ondernemers en managers die een marktentree voorbereiden, maar ook zeer geschikt 

voor studenten die algemene masteropleidingen als een MBA of internationaal management volgen. 

In het boek Marktentreestrategie worden onder meer de volgende onderwerpen behandeld: 

·       Internationaliseren, wanneer niet en waarom wel 

·       Marktselectiemodellen 

·       Marktonderzoek 

·       Merknaamonderzoek 

·       Vestigingsplaatsonderzoek 

·       Interne factoren 

·       Verdedigbaar concurrentievoordeel 

·       Positionering 

·       Marktsegmentatie 

·       Introductiestrategieën 

·       Integratiestrategieën 

·       Groeistrategieën 

·       Generieke concurrentiestrategieën 

·       Marktuitdagersstrategieën 

·       Greenfield, fusie,overname of strategische alliantie 

·       Marketingstrategieën 

Marktentreestrategie is een E-boek dat als hoge resolutie PFD kan worden gedownload via 

www.ondernemen.in/E-BoekMES 
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Weetjes….. 
 

De 10 grootste landen ter wereld naar oppervlakte: 

1. Rusland  17.075.000  km² 

2. Canada     9.971.000 

3. China     9.561.000 

4. Verenigde Staten    9.373.000 

5. Brazilië    8.512.000    

6. Australië    7.682.000 

7. India     3.287.000 

8. Argentinië    2.767.000 

9. Kazachstan    2.717.000 

10. Soedan    2.506.000 

Nederland 134
e
 met 41.543 km² 

 

Om deze getallen in perspectief te plaatsen, enige vergelijkingen: 

De oceanen: 

Grote Oceaan   155.557.000 km²    =  9,1 x Rusland 

Atlantische Oceaan    76.762.000  =  4,5 x Rusland 

Indische Oceaan    68.556.000  =  4,0 x Rusland 

Woestijnen: 

Sahara          8.600.000  Zo groot als Brazilië 

Arabische       2.300.000  Iets groter dan Groenland 

Gobi        1.166.000  Iets kleiner dan Zuid-Afrika 

 

 

De 10 grootste landen ter wereld naar inwoneraantal: 

1. China   1.338.612.968   (1,3 miljard) 

2. India   1.185.897.766 

3. Verenigde Staten    308.812.123   (308 miljoen) 

4. Indonesië     234.271.522 

5. Brazilië     193.739.269 

6. Pakistan     167.578.558 

7. Bangladesh     161.050.883 

8. Nigeria      151.229.090 

9. Rusland     142.041.247 

10. Japan      128.078.679 

Nederland 61
e
 met 16.676.121 inwoners 

 

 

Volgens The Economist zal dat in 2050 als volgt zijn: 

1. India   1.614.000.000  + 36,2% 

2. China   1.417.000.000  +   5,8% 

3. Verenigde Staten     404.000.000 + 30,7% 

4. Pakistan      335.000.000 + 99,4% 

5. Nigeria           289.000.000 + 91,4% 
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Percentage van de bevolking in de leeftijd van 0 t/m 14 jaar: 

1. Niger     50,1% 

2. Uganda    48,7% 

3. Congo (Democratische Republiek)   46,4% 

 Burkina Fasso    46,4% 

5. Zambia    46,2% 

 

Percentage van de bevolking van 60 jaar of ouder: 

1. Japan     30,5% 

2. Italië     26,7% 

3. Duitsland    26,0% 

4. Zweden    25,0% 

5. Finland    24,7% 

Nederland 23e met 21,9% 

 

 

De 10 grootste stedelijke agglomeraties ter wereld: 

1. Tokio (Japan)    36,7 miljoen inwoners 

2. Delhi (India)    22,1 

3. São Paulo (Brazilië)   20,3 

4. Mumbai (India)   20,0 

5. Mexico City (Mexico)   19,5 

6. New York (VS)    19,4 

7. Shanghai (China)   16,6 

8. Calcutta (India)   15,6 

9. Dhaka (Bangladesh)   14,7 

10. Buenos Aires (Argentinië)  13,1 

 Karachi (Pakistan)   13,1 

 

De grootste steden in Europa zijn: 

18. Istanbul (Turkije)   10,6 

18. Moskou (Rusland)   10,6 

21. Parijs (Frankrijk)   10,5 

30. Londen (VK)      8,6  

44. Madrid      5,9   

 

 

De 10 grootste economieën ter wereld naar totaal Bruto Binnenlands Product: 

1. Verenigde Staten  10.383 miljard Euro 

2. Japan      3.633  

3. Duitsland     2.492  

4. China      2.438  

5. Verenigd Koninkrijk    2.080  

6. Frankrijk     1.920  

7. Italië      1.579  

8. Brazilië     1.361  

9. Spanje      1.079 

10. Canada     1.074 

Nederland 16
e
 met 576,5 miljard 
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De 10 rijkste landen naar jaarinkomen per hoofd van de bevolking: 

1. Luxemburg    78.384 Euro per jaar 

2. Noorwegen    59.314 

3. Qatar     51.654 

4. Zwitserland    50.670 

5. Denemarken    42.086 

6. Ierland     38.652 

7. Nederland    36.167 

8. Verenigde Arabische Emiraten 35.143 

9. Verenigde Staten   34.786 

10. Oostenrijk    34.492 

 

De 10 armste landen naar jaarinkomen per hoofd van de bevolking: 

1. Burundi    105 Euro per jaar 

2. Congo (Democratische Republiek) 135 

3. Liberia     165 

4. Guinee-Bissau    203 

5. Malawi    218 

6. Somalië    225 

7. Zimbabwe    233 

8. Ethiopië    240  

9. Eritrea     255 

10. Sierra Leone    263 

 

De hoogste werkeloosheid:* 

1. Zimbabwe    95% 

2. Burkina Fasso    77% 

3. Turkmenistan    60% 

4. Djibouti    59% 

5. Zambia    50% 

6. Senegal    48% 

7. Nepal     46% 

8. Lesotho    45% 

9. Bosnië-Herzegovina   40% 

10. Kenia     40% 

* van een aantal Afrikaanse landen zijn er geen werkeloosheidcijfers bekend. 

 

De laagste werkeloosheid: 

1. Monaco    0,0% 

2. Qatar     0,5% 

3. Belarus    1,0% 

4. Oezbekistan    1,1% 

5. Liechtenstein    1,5% 

6. Thailand    1,6% 

7. Cuba     1,6% 

8. Papoea Nieuw-Guinea  1,8% 

9. Bermuda    2,1% 

10. Tadzjikistan    2,2% 

Nederland 49e met 5,0% 
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De hoogste inflatie:* 

1. Rusland   9,53% 

2. India    9,09% 

3. Brazilië   6,27% 

4. Estland   5,38% 

5. Turkije    4,90% 

6. China    4,70% 

7. Griekenland   4,50% 

8. Hongarije   4,27% 

9. Verenigd Koninkrijk  4,22% 

10. Polen    4,10% 

Het meest recente cijfer voor Nederland is 2,04% 

* van veel landen zijn geen betrouwbare inflatiecijfers bekend 

 

The Economist deed onderzoek naar corruptieperceptie door zakenmensen. 

Op de schaal van 1-10 zijn de laagste scores voor: 

1. Somalië   1,0 

2. Irak    1,3 

 Myanmar   1,3 

4. Haïti    1,4 

5. Afghanistan   1,5 

6. Tsjaad    1,6 

 Guinea    1,6 

 Soedan   1,6 

9. Congo    1,7 

 Equatoriaal Guinea  1,7 

 

De meest positieve scores zijn voor: 

1. Denemarken   9,3 

 Nieuw Zeeland  9,3 

Zweden   9,3 

4. Singapore   9,2 

5. Finland   9,0 

 Zwitserland   9,0 

7. IJsland    8,9 

 Nederland   8,9 

9. Australië   8,7 

 Canada   8,7 
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Nederland exporteerde in 2010 voor 348,5 miljard euro aan goederen en diensten.  

81% (282 miljard) daarvan bleef binnen Europa. Doordat de import ‘slechts’ 332 miljard bedroeg,  

hebben we een overschot op de handelsbalans.  

Prettig voor onze economie en welvaart. Om dat zo te houden hebben we er belang bij die export te 

blijven stimuleren. 

Onze belangrijkste handelspartner is Duitsland, goed voor 89,9 miljard euro ofwel bijna een kwart 

van onze totale export. Als de Duitse economie 1% stijgt, dan stijgt de export van Nederland naar 

Duitsland met 4%. De export naar Duitsland steeg in 2010 met 19,5% t.o.v. 2009. 

1. Duitsland    89,9 miljard   (+19,5%) 

2. België     41,3    (+19,6%)  

3. Frankrijk    32,4    (+17,8%) 

4. Verenigd Koninkrijk   29,6    (+14,3%)    

5. Italië     18,4    (+15,0%) 

6. Verenigde Staten   17,0    (+21,4%) 

7. Spanje    12,4    (+18,1%)  

 

De Nederlandse export ontwikkelt zich gestaag 

2004   255,6 miljard 

2005  281,3  +10,1% 

2006  318,9  +13,4% 

2007  347,5  +  9,0% 

2008  370,4  +  6,6% 

2009  309,8  -16,3% 

2010  348,5  +12,5% 

 

De export naar de zogenaamde BRIC-landen, de naar verwachting grote economieën van de 

toekomst, was in 2010: 

Rusland   5,8 miljard (+31,8%) 

China    5,4   (+17,4%) 

India     1,7   (+  3,0%) 

Brazilië    1,8   (+64,4%) 

Hoewel het om substantiële bedragen en imposante groeicijfers gaat, is de totale export naar de vier 

BRIC-landen samen nauwelijks meer dan naar Spanje en bij elkaar slechts 1/6 van de export naar 

Duitsland. 
 

Wat voert Nederland per maand uit (CBS cijfers over de maand april 2010, waarin de totale export 

bijna 30 miljard bedroeg) 

(delen van) machines   4,4 miljard euro 

Minerale brandstoffen   4,0 

Elektrische apparaten   2,8 

Farmaceutische producten   1,7 

Kunststof     1,4 

Chemische producten   1,3 

Optische instrumenten   1,0 

(delen van) motorvoertuigen  89 miljoen 

Planten en bloemen    85 

Gietijzer, ijzer en staal   83 
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Hoeveel Nederlandse bedrijven een eigen vestiging in het buitenland hebben is niet bekend. 

Atradius en Fenedex hebben een onderzoek gedaan onder 357 Nederlandse exporterende bedrijven. 

Hiervan hebben er 114 (32%) een vestiging in Duitsland.  

Duitsland  32% 

Frankrijk  31% 

Verenigd Koninkrijk 26% 

Verenigde Staten 27% 

België   18% 

China   18% 

Spanje   15% 

Polen   14% 

Italië   14% 

Rusland   11% 

 

In ditzelfde onderzoek verklaart 86% van de bedrijven in 2010 naar Duitsland te hebben 

geëxporteerd. 

Duitsland  86% 

België   83% 

Verenigd Koninkrijk 71% 

Frankrijk  70% 

Spanje   62% 

Italië   62% 

Polen   57% 

Denemarken  54% 

Oostenrijk  53% 

Zweden  51% 

Buiten de EU voert Zwitserland de ranglijst aan met 49%, gevold door Rusland (46%) en Noorwegen 

(40%). 

 

Meer ‘weetjes’ over prijsindexen of de tijd die er gewerkt moet worden om een Big Mac (Tokio 12 

minuten, Amsterdam 19 en Jakarta 136) of IPod Nano (New York 9 uur, Amsterdam 13,5 en Caïro 

105) te kopen is te vinden in het E-boek Marktentreestrategie, te downloaden via  

www.ondernemen.in/E-BoekMES. 
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De oudste nog actieve bedrijven ter wereld: 

• Kongo Gumi in Japan (constructie), opgericht in het jaar 578 

• Stora Enso in Finland (papier), 1288 

• Antinori in Italië (wijn en olijfolie), 1385 

 

De oudste nog bestaande kranten ter wereld: 

• Post och Inrikes Tidningar (Zweden), sinds 1645 

• Haarlems Dagblad, sinds 1656 

• La Gazzetta di Mantova (Italië) sinds 1664 

 

De grootste bedrijven ter wereld naar 2009 marktkapitalisatie 

• PetroChina (China) – 343,3 miljard USD 

• Exxon Mobil (USA) – 341,1 

• Microsoft (USA) – 211,5 

Royal Dutch Shell is het hoogst genoteerde Nederlandse bedrijf in de lijst. Met 156,3 miljard neemt 

Shell de 10e positie in. In winstgevendheid staat Shell echter op de eerste plaats met 458,4 miljard 

USD (2008), voor Exon Mobil (442,4) en Wal-Mart Stores (405,6). 

Dat de winsten een vlucht hebben gemaakt blijkt uit jet feit dat het Japanse Nissan het in 1993 als 

toen nummer 1 op de lijst nog moest doen met 53,8 miljard dollar. 

 

Voor een downtown kantoor bent u met 1.876 USD met vierkante meter het duurst uit in Tokyo. 

London volgt met 1.858. Daarna Moskou (1.832), Hong Kong (1.619) en Dubai (1.19). 

 

De grootste werkgever ter wereld is Wal-Mart Stores (USA). Maandelijks moeten er maar liefst 2,1 

miljoen salarissen worden overgemaakt. China National Petroleum is nummer twee met 1,6 miljoen 

medewerkers. Daarna volgen State Grid (China) met 1,5 miljoen, US Postal Service met 765.000 en 

Sinopec met 640.000. De grootste werkgever in Europa is het Franse Carrefour met 495.000. 

 

De goudprijs bedroeg in 1975 gemiddeld 161,98 USD per troy oz. In 1985 werd er gemiddeld 317,64 

betaald, in 1995 384,27 en in 2005 445,31. Daarna was er een schier onstuitbare opmars. In 2009 was 

het gemiddelde al 916,20. Het meeste goud wordt overigens gewonnen in China (275,9 ton in 2008), 

daarna de VS (237,3),Australië (226,6), Zuid-Afrika (219,3) en Peru (179,9). Peru is met 118,3 ton wel 

de grootste zilverproducent, gevolgd door Mexico (104,2). Platinum komt vooral uit Zuid-Afrika (153 

ton),met ver daarachter Rusland op nummer 2 (25 ton) en Canada op 3 (7,2 ton). Om het rijtje dure 

grondstoffen af te sluiten. Nummer 1 op de lijst van diamanten is Botswana (25 miljoen karaat), 

vervolgens Rusland (23,3), Canada (18) en Angola (10). 

 

De drukste luchthaven ter wereld is Atlanta. In 2008 werden hier 89,4 miljoen passagiers verwerkt. 

(Ruim meer dan de nummer 2 Chicago *68,3). Londen Heathrow staat op 3 en is de grootste 

Europese luchthaven (66,5). Schiphol doet het met een 13e plaats op de wereldranglijst (46,2 miljoen 

passagiers in 2008) erg goed en staat zelfs boven New York JFK. In Europa staan naast Londen alleen 

Parijs Charles de Gaule, Frankfurt en Madrid hoger. 
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International Business Community 
Ondernemen.in is een platform van meer dan 11.000  

Nederlandstalige internationaal actieve ondernemers  

en managers. Ongeveer 89% hiervan is woonachtig in  

Nederland, de overigen verdeeld over meer dan 40 landen. 

Onder de vlag van Ondernemen.in worden sinds 2005  

activiteiten georganiseerd, gericht op Informatieoverdracht  

en netwerken. Het internetportaal www.ondernemen.in  

wordt dagelijks door 300 – 6.000 bezoekers geraadpleegd. 

In aanvulling op deze activiteiten is recent de International Business Community opgericht. 

Het lidmaatschap is uitsluitend op invitatie, waarmee beoogd wordt een zo groot mogelijke 

diversiteit in beroepsgroepen en branches binnen het netwerk te hebben. 

Het netwerk heeft geen commerciële doelstelling, aan het lidmaatschap is geen contributie 

verbonden. 

Zes keer per jaar, telkens op de vierde maandag van de oneven maand, is er gelegenheid deel te 

nemen aan een presentatie en diner. Deze bijeenkomsten vangen om 16:00 uur aan en worden 

verspreid over het land georganiseerd. Bij iedere bijeenkomst zal een van de leden van de community 

een presentatie geven over een onderwerp van haar of zijn vakspecialisme. Na afloop van de 

presentatie wordt een gezamenlijke maaltijd genoten. De bijeenkomsten zullen rond 20:00 uur 

worden afgesloten. 

Naast deze bijeenkomsten is er speciaal voor de leden van het netwerk een LinkedIn nieuwsgroep, 

waarmee ook tussentijds eenvoudig onderling contact mogelijk is en kennis kan worden uitgewisseld. 

Profielen van alle leden en hun bedrijven worden opgenomen in een E-boek, dat gratis kan worden 

gedownload. Bent u internationaal actief ondernemer of senior manager en wilt u meer weten over 

de International Business Community, vraagt u dan aanvullende informatie aan via 

info@ondernemen.in 

 

Op de volgende pagina’s vindt u een overzicht van specialisten op 

diverse vakgebieden of met specifieke kennis van het ondernemen in bepaalde landen. Mocht de 

specialist waarnaar u zoekt hier niet bij zitten, maakt u dan gebruik van het bestand van 

Ondernemen.in, waarin bijna 1.900 zakelijke dienstverleners in binnen en buitenland. Een voldoende 

gespecificeerde vraag kunt u per e-mail zenden aan info@ondernemen.in. U ontvangt dan binnen 

enkele dagen een overzicht van alle bij Ondernemen.in bekende bedrijven op het betreffende 

vakgebied. 
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Accountnet  
Gestor & Accountancy Services SL 
 

 

Vestigingsplaats:  Alfaz del Pi - Alicante  

Website:     www.accountnet.info 

Contactpersoon:  Angelique Boulonois (NL-ES-EN-DE) 

Contactgegevens:  e-mail:   info@accountnet.info 

    Telefoon:   (+34) 96 588 78 40 
 

 

Bedrijfsstructuur:  
Accountnet is een Spaans Accountants en Gestor kantoor met Nederlandstalig personeel. Wij werken 

voor Nederlandse, Belgische, Engelse, Duitse en Franse cliënten die (tijdelijk) in Spanje wonen of 

werken.  Accountnet is gevestigd in Alfaz del Pi, vlak bij Benidorm, provincie Alicante en is onderdeel 

van Grupo Boulonois, Vijge & Partners SL, een Spaanse holding onder Nederlandse leiding. 

 

Vakinhoudelijke specialisaties: 
Boekhoudservice. Volledige of gedeeltelijke verzorging van de administratie van bedrijven en 

instellingen. 

Turnkey oprichting van bedrijven (SL, Autonomo, firma of SA) inclusief aanvraag en inschrijving van 

vergunningen en licenties met Nederlandstalige notaris. 

Verzorging van belastingzaken voor bedrijven en particulieren. 

Alle gestor werkzaamheden( NIE nummer, vergunningen, invoer auto, vertalingen Spaans-

Nederlands, voorbereiding notariële zaken, begeleiding bij aan- of verkoop van bedrijf of onroerend 

goed, erfrecht, bedrijfsrecht, privaatrecht)  

Family Office (administratie en beheer van familievermogen en –eigendom) 

Personal Assistant service voor particulieren, waarbij wij alle financiële, administratieve, fiscale en 

algemene zaken uit handen nemen van onze cliënt. 

Expat Service 

 

Landenspecialisaties:  Geheel Spanje 

 

Wat wij verder nog kwijt willen: 
Accountnet kan bedrijven en particulieren helpen met een probleemloze start in Spanje.  

Wij maken voor de verzorging van administraties gebruik van SaaS Account, het meertalige 

internationale administratie systeem, dat ook door onze cliënten vanaf elke plaats in de wereld te 

raadplegen is.  

 

Met name bij de voorbereiding en opstelling van een Business Plan voor een Spaans bedrijf kunnen 

wij goede diensten verlenen met onze speciale Business Plan Service. 
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ACCS International B.V. 
 

 

 

Vestigingsplaats:  Eindhoven - Istanbul 

Website:     www.accsinternational.com 

Contactpersoon:  Dhr. Jeroen Janssen  / Mevr. Saskia Gruyters 

Contactgegevens:  e-mail:  info@accsinternational.com  

    Telefoon:  +31 40 259 5070  
 

Bedrijfsstructuur: 

Wij zijn een internationale incasso- en deurwaardersorganisatie met twee eigen vestigingen in 

Nederland en in Turkije (Istanbul). Naast onze eigen vestigingen hebben wij toegang tot een 

zorgvuldig geselecteerd netwerk van specialisten actief op de internationale incassomarkt. Tot ons 

netwerk behoren advocaten, deurwaarders en incasso-organisaties gespecialiseerd in internationale 

incasso en werkzaam in alle delen van de wereld.  

 

Vakinhoudelijke specialisaties: 

Onze dienstverlening is gericht op de incasso van zowel B2B als B2C vorderingen vanaf minnelijke 

incasso naar gerechtelijke incasso tot en met de tenuitvoerlegging. Doordat onze dienstverlening 

voor een groot deel geautomatiseerd is, kunnen wij de nadruk leggen op het persoonlijk benaderen 

van de debiteuren. Bij alles wat we doen, handelen we op correcte wijze. 

 

Landenspecialisaties: 

ACCS International heeft een wereldwijd netwerk  

 

Referenties: 

Wij werken voor diverse incassobureaus en Gerechtsdeurwaarderskantoren als ook voor Gemeenten 

en overige overheidsinstellingen, bancaire  instellingen en uiteraard voor velen commerciële 

organisatie zowel actief in de B to B als B to C markt. Op verzoek verstrekken wij u graag enkele 

referenties met naam en contactpersoon. 

 

Wat wij verder nog kwijt willen: 

Wij werken volledig o.b.v. No Cure No Pay en puur op een succespercentage. Ons transparante online 

systeem ACCS Connect zorgt dat u 24/7 de zaak kunt volgen waar te wereld we ook voor u aan de 

slag zijn. Een ding is zeker als een buitenlandse klant betaling van uw factuur achterwege laat bent u 

aangewezen op de kennis en kwaliteit van een gespecialiseerde internationale incasso-organisatie. 

Wij hebben deze kennis en kwaliteit in huis. Kijk voor landspecifieke informatie op onze website 

www.accsinternational.com 

 

 


